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 حضرة الاخوة الكرام  
؛))  برنامج الوكلاء الطموح من باریس((   

 
غتنام لالدفع الشباب العربي ... دعم وضمان مالي وتسھیلات مغریة للطموحین 

ةالفرص  
 اول برنامج تجاري طموح من نوعھ في العالم

الجسمللعنایة ب)  % 100طبیعیة  (منتجات فرنسیة بیولوجیة   
Jar.NT&D  R 

 من
SOFPPEX  -  Paris 

 
 

  ؛ الكرام السادةحضرة 
  ؛السلام علیكم ورحمة االله وبركاتھ 

الطم  وح  ، والت  ي  ھ  ابرنامجم ن خ  لال   ك  م ج  اوب معتتالفرنس  یة  س  وفبیكس ركةش  
بناء علاقات ممیزة في التع اون التج اري    مشروعھا الطموح ترید الشركة من خلال
برنامجنا الفرید م ن نوع ھ ف ي المج ال التج اري ، والت ي تعتب ر        باذن االله ، من خلال 

بھ ذا   ب اریس  اول ش ركة ف ي الع الم تتعام ل      –التجاری ة الفرنس یة    سوفبیكسشركة 
   المنطلق

، منتجون واصحاب الماركة التجاری ة   باریس -الفرنسیة  سوفبیكسنحن مجموعة 
% 100منتجات بیولوجیة   للعنایة بالجسم ،)  جار ان تي دي( المسجلة  الفرنسیة

   ::  وھي ومن انتاج المختبرات الفرنسیة مباشرة ،)  % 100طبیعیة ( ، اي 

  للرجال والنساء -فوائد اخرى  تسع  - 9 كریم لوقف تساقط الشعر مع:  اولا
  للنساء –فائدة اخرى  ستة عشر  - 16  مع -كریم لحمایة الوجھ :  ثانیا

    یدخل في تركیبة المنتجات ایة مواد كیماویةیعني لا) بیولوجیة (  :ملاحظة 
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برنامج ا طموح ا م ن ع دة      -ب اریس   -االتجاری ة الفرنس یة    س وفبیكس طرح ش ركة  ت
وتمثی  ل   خط  ط طموح  ة ومیس  رة لامكانی  ة الحص  ول عل  ى وكال  ة منتج  ات الش  ركة     

وبما ان الوكالات عادة تكون حص را عل ى المقت درین مالی ا     .....  شركتنا في الخارج
ومن خلال برنامجا طموحا تم تجھیزه  ل دعم   سوفبیكسلتجار فقط ، الا ان شركة وا

المبتدئین وال ذین یرغب ون ف ي دخ ول العم ل التج اري م ن اوس ع الاب واب وبطریق ة           
 میسرة وسھلة التطبیق ، فقد قررت  الشركة ان تضع عدة خطط لمختلف القدرات ،

مال من الوكیل في الخطة الثالثة  برأس مال للخطتین الاولى والثانیة ، وبدون رأس
  : وھي كما یلي ، وللوساطة في الخطة الرابعة ،

 
  وكیل معتمد اول  / براس مال  – 1

  وكیل معتمد اول  :  الخطة الاولى
  

وس تقوم ش ركة   ))  وكی ل معتم د اول  (( امكانیة طرح الوكالة للمقت در مالی ا ویس مى    
قیم ة رأس   بض عف ض مانا مالی ا   /  - تس ھیلات مالی ة   -بتقدیم دعما مالیا  سوفبیكس

اثن ا عش ر ش ھرا     - 12المال المشغل ، وتقترح الش ركة عل ى الوكی ل برنامج ا لم دة      
، على الوكیل الراغ ب    ) مائة وثلاثة آلاف یورو(  یورو 103.000حجمھا  بصفقة

ل ھ   س وفبیكس ، وس تقدم ش ركة    )ال ف ی ورو    عش رین (  یورو 20.000بذلك توفیر 
لتموی ل الص فقة    -تسھیلا مالیا  -ضمانا مالیا   )ثلاثین الف یورو (  یورو 30.000

، دون اي فائدة على المبلغ او المدة ،  شحن المنتج اربعة اشھر من تاریخ - 4لمدة 
وستقدم الشركة مع الصفقة الاولى كمیات مجانیة قابلة للبیع ، وھدایا ی تم توزیعھ ا   

، لتس اھم  )  ثلاث ین ال ف ی ورو   (  روی و  30.000على عملائھ وزبائنھ بقیمة حوالي 
وم   ن الم   رة الاول   ى بقیم   ة الش   حن والت   أمین ، والجم   ارك ف   ي   س   وفبیكسش   ركة 

وال  دعایات اللازم  ة ل  دعم التس  ویق ، توض  یحات اخ  رى مت  وفرة ف  ي الدراس  ة     بل  ده
  الشاملة 

  :في نقاط  الاولى ملخص الخطة
،  ی  ورو 103.000ب یراف ق توقی  ع العق د ص  فقة لحس اب الوكی  ل المعتم د الاول      -1

  وعلى دفعتین 
  یورو 20.000مساھة الوكیل المعتمد الاول ھي  -2
ی ورو   30.000تس ھیلا مالی ا للوكی ل المعتم د الاول ب      س وفبیكس ستقدم ش ركة   -3

  اشھر بدون فوائد 4لمدة 
كمیات مجانیة قابلة للبیع وھ دایا للوكی ل المعتم د الاول     سوفبیكسستقدم شركة  -4

  یورو 30.000ب 
م  ن انج  اح  س  وفبیكسك  ي ی  تمكن الوكی  ل المعتم  د الاول ال  ذي س  تعتمده ش  ركة     -5

مھمت ھ عل ى احس ن وج  ھ ، وتس ھیلا لفھ م الام ر ك  املا ، وتقب ل الوكال ة ع ن قناع  ة          
وادراك ، فلا بد للوكیل المعتمد الاول م ن حص ولھ عل ى المقوم ات والت ي توض حھا       
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س یكون العم ل مض یعة للوق ت     الشركة في ھذا العرض المفص ل ، فب دون المقوم ات    
   :  والجھد معا ، حیث ان المقومات قسمین اساسیین ھما

وھذا س یكون م ن خ لال الش ھادات الاص لیة باس م الوكی ل المعتم د         : الاثباتات  :اولا 
  الاول وعنوانھ ومصدقات من الجھات الحكومیة الفرنسیة المعنیة   

لدراس ة الش املة والمفص لة  م ن     وھذا س یكون موض حا ف ي ا   : الامور الفنیة  :ثانیا 
لخدم ة وكلائھ ا المعتم دین ، وفیھ ا ك ل       س وفبیكس صفحة والتي اع دتھا ش ركة    14

  الاجابات على جمیع الاستفسارات المتوقعة ، وتبین بوضوح كیفیة العمل
الخط وة الاول ى لبدای ة     –نرجوا الاط لاع عل ى فق رة    ... للحصول على المقومات  -6

وعن   د   - المقوم   ات –ل علیھ   ا ، والاط   لاع عل   ى قائم   ة وكیفی   ة الحص   و  - العم   ل
الموافق  ة یمك  نكم ارس  ال طل  ب الحص  ول عل  ى المقوم  ات ، وسنرس  ل لك  م البیان  ات      

  اللازمة لذلك
  
  
      وكیل معتمد مبتدئ / برأس مال  – 2

  مبتدئ   وكیل معتمد:   الخطة الثانیة
  
 بتق  دیم دع  م م  الي  س  وفبیكسس  تقوم ش  ركة  ))  مبت  دئاوك  یلا معتم  دا  (( و یس  مى  
حس  ب رأس الم  ال ب ورأس الم  ال المت  وفر لدی  ھ ،  بض  عف المعتم  د المبت  دئ لوكی  لل

المعتم د  ، وس تقدم الش ركة للوكی ل     ی ورو  30.000المتوفر لدیھ ، وبص فقة تب دا ب   
اربع ة اش ھر م ن ت اریخ      - 4  لم دة  تس ھیلات مالی ة   -ض مانا مالی ا لدعم ھ      المبتدئ

ة عل  ى المبل  غ او الم  دة ، وس  تقدم ل  ھ كمی  ات مجانی  ة  ودون اي فائ  د ش  حن المن  تج ،
الم رة الاول ى للمس اھمة بق در كبی ر       ابت داءا م ن   دعم ا م ن الش ركة    ، مجزیة وھدایا

تكلف  ة الش  حن والت  أمین و ك  ذلك الجم  ارك ف  ي بل  ده ، وال  دعایات اللازم  ة ل  دعم    م  ن
رأس مال  التسویق ، وعندھا ستحدد الشركة مقدار مشاركتھا معھ ، شرط ان لا یقل

، وفي ھذه الحالة  ) خمسة الاف یورو (  یورو 5.000عن  المعتمد المبتدئالوكیل 
    ؛) عشرة الاف یورو ( یورو  10.000سیكون حجم التسھیل المالي 

  :في نقاط  الثانیة ملخص الخطة
بحس ب راس مال ھ ،    المبت دئ یرافق توقیع العقد ص فقة لحس اب الوكی ل المعتم د      -1

 30.000یورو ، وفي ھذه الحالة سیكون حج م الص فقة    5.000عن  على ان لا یقل
  یورو    5000اذا كانت مساھمتھ  وعلى دفعتین ، یورو ،

  یورو 5.000ھي  المبتدئمساھة الوكیل المعتمد  -2
 10.000بمبل غ  المبت دئ  تس ھیلا مالی ا للوكی ل المعتم د      س وفبیكس ستقدم شركة  -3

  اشھر بدون فوائد  4ولمدة  )عشرة الاف یورو ( یورو 
بمبلغ المبتدئ كمیات مجانیة قابلة للبیع للوكیل المعتمد  سوفبیكسستقدم شركة  -4

  یورو 4.000ابتداء من 
م ن انج اح    س وفبیكس ال ذي س تعتمده ش ركة     المبت دئ كي یتمكن الوكیل المعتمد  -5

مھمت ھ عل ى احس ن وج  ھ ، وتس ھیلا لفھ م الام ر ك  املا ، وتقب ل الوكال ة ع ن قناع  ة          
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من حصولھ على المقومات والتي توضحھا  المبتدئادراك ، فلا بد للوكیل المعتمد و
الشركة في ھذا العرض المفص ل ، فب دون المقوم ات س یكون العم ل مض یعة للوق ت        

  : والجھد معا ، حیث ان المقومات قسمین اساسیین ھما
المعتم د   وھذا س یكون م ن خ لال الش ھادات الاص لیة باس م الوكی ل       : الاثباتات  :اولا 

  وعنوانھ ومصدقات من الجھات الحكومیة الفرنسیة المعنیة    المبتدئ
وھذا س یكون موض حا ف ي الدراس ة الش املة والمفص لة  م ن        : الامور الفنیة  :ثانیا 

لخدم ة وكلائھ ا المعتم دین ، وفیھ ا ك ل       س وفبیكس صفحة والتي اع دتھا ش ركة    14
  تبین بوضوح كیفیة العملالاجابات على جمیع الاستفسارات المتوقعة ، و

الخط وة الاول ى لبدای ة     –نرجوا الاط لاع عل ى فق رة    ... للحصول على المقومات  -6
وعن   د   - المقوم   ات –وكیفی   ة الحص   ول علیھ   ا ، والاط   لاع عل   ى قائم   ة    - العم   ل

الموافق  ة یمك  نكم ارس  ال طل  ب الحص  ول عل  ى المقوم  ات ، وسنرس  ل لك  م البیان  ات      
  اللازمة لذلك

  
  
  وكیل معتمد اداري / راس مال  بدون – 3

  وكیل معتمد اداري  : الخطة الثالثة
  

وك  یلا اداری  ا  ((  وبمش  اركة آخ  رین مع  ھ ویس  مى   ....رأس م  ال من  ھ   لم  ن لا یمل  ك 
للذین یملكون المھارات والطموح والمعرفة ، لكنھم لا یملكون رأس مال ))   معتمدا

الم  ال  ج  زء م  ن رأسبتخص  یص  س  وفبیكسفس  تقوم ش  ركة   م  ن خلال  ھ ، یعمل  ون
لیس تطیع ایج اد    المعتم د الاداري  المطلوب لیبدأ ب ھ ، وھ ذا الج زء ھ و ل دعم الوكی ل      

 ستین(  یورو 60.000على ان یتولى ادارة صفقة تجاریة بحجم  شركاء معھ بیسر،
 س وفبیكس فستقدم ش ركة   اثنا عشر شھرا ، -شھرا  12على مدى  ، و )ف یورو لا

عشرة الاف یورو (  یورو 10.000معتمد الاداري بحجم تسھیل مالي اول للوكیل ال
، ودون ایة فائدة على المبلغ او المدة ، وبضمان  اشھر ستة - 6لمدة   ،  )یورو  )

 رةعش  ( ی ورو  10.000معھ شركاء بمبل غ   یدخل شخصي لتسھیل مھمتھ ، على ان
لوكیل المعتمد لتسھیلات مالیة  -ثانیا ضمانا مالیا  –وستقدم الشركة  ،) یورو  فالا

 اربع ة اش  ھر  - 4لم دة  ) ف ی ورو  الا ةعش ر ( ی ورو  10.000ب  ئھلش ركا الاداري و
والوكی ل المعتم د    بدون اي فائدة على المدة او المبلغ ،  من تاریخ شحن المنتج ، و

، ولا تطال ب الش ركة ب اي رب ح عل ى المبل غ        مس ئولیة ادارة العم ل    یتولى الادراري
مالي ، وستقدم الشركة كمیات مجانیة للمجموعة التسھیل المن المقدم لھ ولشركائھ 

دعما اض افیا م ن     )عشرة الاف یورو (  یورو 10.000بقیمة  )الوكیل وشركائھ ( 
تكلفة الشحن والتأمین و كذلك الجمارك في بل ده   الشركة ، للمساھمة بقدر كبیر من

كیفی ة العم ل ، ام ا    ویتف ق م ع ش ركائھ عل ى      ، والدعایات اللازمة لدعم التس ویق ،  
بتوزیع المھام بین الشركاء ، او یتولى ھو بنفسھ كل المھام مقابل نسبة م ن ارب اح   

نظی ر ادارت ھ واش رافھ عل ى العم ل ، وھ ذه النس بة یتف ق م ع ش ركائھ عل ى             الص فقة 
  بھا  سوفبیكسقیمتھا ، ولا تتدخل شركة 

PDF created with pdfFactory trial version www.pdffactory.com

http://www.pdffactory.com
http://www.pdffactory.com


  :في نقاط  الثالثة ملخص الخطة
،  ی ورو  60.000لحس اب الوكی ل المعتم د الاداري ب    یرافق توقیع العق د ص فقة    -1

  على دفعتین 
 10.000تسھیل مالي اول للوكیل المعتمد الاداري بحج م   سوفبیكستقدم شركة  -2

  اشھر بدون فوائد  6یورو لمدة 
  یورو 10.000 مبلغعلى الوكیل المعتمد الاداري ادخال شركاء معھ ب -3
للوكیل المعتمد الاداري وش ركائھ  ب   ثانیاتسھیلا مالیا  سوفبیكسستقدم شركة  -4

  اشھر بدون فوائد  4یورو لمدة  10.000
كمی  ات مجانی  ة قابل  ة للبی  ع للوكی  ل المعتم  د الاداري     س  وفبیكسس  تقدم ش  ركة    -5

  یورو 10.000وشركائھ ب 
تتعھ   د بموجبھ   ا بتق   دیم  مص   دقة ش   ھادة -تعھ   د  –س   تقدم  ش   ركة س   وفبیكس  -6

لی  تمكن م  ن عرض  ھا  ی  ورو ، 10.000المعتم  د الاداري ب ل ی  التس  ھیل الم  الي للوك
     رسل مع المقوماتتو على من یود الدخول معھ في شراكة ،

م ن انج اح    س وفبیكس ال ذي س تعتمده ش ركة     الاداريكي یتمكن الوكی ل المعتم د    -7
مھمت ھ عل ى احس ن وج  ھ ، وتس ھیلا لفھ م الام ر ك  املا ، وتقب ل الوكال ة ع ن قناع  ة          

من حصولھ على المقومات والتي توضحھا  الاداريبد للوكیل المعتمد وادراك ، فلا 
الشركة في ھذا العرض المفص ل ، فب دون المقوم ات س یكون العم ل مض یعة للوق ت        

  والجھد معا ، حیث ان المقومات قسمین اساسیین ھما
وھذا س یكون م ن خ لال الش ھادات الاص لیة باس م الوكی ل المعتم د         : الاثباتات  :اولا 
  وعنوانھ ومصدقات من الجھات الحكومیة الفرنسیة المعنیة    ريالادا

وھذا س یكون موض حا ف ي الدراس ة الش املة والمفص لة  م ن        : الامور الفنیة  :ثانیا 
لخدم ة وكلائھ ا المعتم دین ، وفیھ ا ك ل       س وفبیكس صفحة والتي اع دتھا ش ركة    14

  یة العملالاجابات على جمیع الاستفسارات المتوقعة ، وتبین بوضوح كیف
الخط وة الاول ى لبدای ة     –نرجوا الاط لاع عل ى فق رة    ... للحصول على المقومات  -8

وعن   د   - المقوم   ات –وكیفی   ة الحص   ول علیھ   ا ، والاط   لاع عل   ى قائم   ة    - العم   ل
الموافق  ة یمك  نكم ارس  ال طل  ب الحص  ول عل  ى المقوم  ات ، وسنرس  ل لك  م البیان  ات      

  اللازمة لذلك
  
  وسیط تجاري  – 4

  وسیط تجاري :  لرابعةالخطة ا
  
المج   ال ام   ام الوس   طاء ، لیكون   وا وس   طاء ب   ین ش   ركة    س   وفبیكستف   تح ش   ركة  

م ن جھ ة وب ین م ن لدی  ھ الرغب ة ف ي الحص ول عل ى الوكال ة التجاری  ة ،           س وفبیكس 
وستخصص الشركة نسبة مئویة  )) وسیطا تجاریا(( ولدیھ المقدرة لذلك ، ویسمى 

ب ین الش ركة والوس یط ال ذي ج اء ع ن طریق ھ        مجزیة للوسیط مقابل ك ل ص فقة ت تم    
وھ  ذا الع  رض مخص  ص لم  ن یملك  ون ش  ریحة واس  عة م  ن العلاق  ات ف  ي ال  داخل       ،
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باتس اع دائ رة    الوس اطة مرھون ا   والخ ارج ، ول دیھم المق درة عل ى ذل ك ، لان نج اح      
  والتفصیلات في عقد منفصل  ،  العلاقات

خص ال ذي توس ط ل ھ ،    كما من حق الوسیط الحصول على عمول ة مباش رة م ن الش     
بھ ا ، فھ ذه    س وفبیكس وھذه العمولة تترك بین الوسیط والعمیل ، ولا تتدخل ش ركة  

   العمولة من حق الوسیط لوحده 
الذي سیساعد الوسیط على اتمام مھمة وساطتھ بنج اح ھ ي ان حق وق الوكال ة      **

 س وفبیكس عادة تباع بمبالغ كبیرة ، وعن طری ق وس طاء متخصص ین ، ام ا ش ركة      
  فھي تمنح حق الوكالة مجانا لمن یریدھا ، وتتعامل مع الوكلاء مباشرة 

على الوسیط التجاري ان یكون مطلعا تماما على الخطط التجاری ة الت ي اع دتھا     **
للحص  ول عل  ى وكال  ة منتجاتھ  ا ح  ول الع  الم ، لی  تمكن الوس  یط        س  وفبیكسش  ركة 

اتنا ، ولیتمكن الراغ ب   التجاري من طرح ھذه الخطط على الراغبین في وكالة منتج
  بالوكالة ان یختار من ضمن الخطط المطروحة ما یناسب امكانیاتھ 

  
م ن انج اح مھمت ھ     س وفبیكس كي یتمكن الوسیط التجاري الذي ستعتمده شركة  **

عل  ى احس  ن وج  ھ ، وتس  ھیلا عل  ى الاخ  رین فھ  م الام  ر ك  املا ، وتقب  ل الوكال  ة ع  ن   
التجاري من حص ولھ عل ى المقوم ات والت ي     طریق الوسیط التجاري فلا بد للوسیط 

توضحھا الشركة في ھذا العرض المفصل ، فبدون المقومات سیكون العمل مضیعة 
  : للوقت والجھد معا ، حیث ان المقومات قسمین اساسیین ھما

وھذا سیكون من خلال الشھادات الاصلیة باسم الوسیط وعنوانھ : الاثباتات   :اولا 
  حكومیة الفرنسیة المعنیة   ومصدقات من الجھات ال

وھذا س یكون موض حا ف ي الدراس ة الش املة والمفص لة  م ن        : الامور الفنیة  :ثانیا 
لخدم  ة وس  طائھا التج  اریین ووكلائھ  ا  س  وفبیكسص  فحة والت  ي اع  دتھا ش  ركة  14

المعتم دین كاف  ة ، وفیھ  ا ك  ل الاجاب  ات عل ى جمی  ع الاستفس  ارات المتوقع  ة ، وتب  ین    
  بوضوح كیفیة العمل

عقد الوساطھ ترسلھ الشركة مع المقومات باسم الوسیط وعنوانھ ، ومصدق  :ثالثا 
  من الشركة

الخط وة الاول ى لبدای ة     –ة نرجوا الاطلاع على فق ر ... على المقومات للحصول  **
وعن   د   - المقوم   ات –وكیفی   ة الحص   ول علیھ   ا ، والاط   لاع عل   ى قائم   ة    - العم   ل

الموافق  ة یمك  نكم ارس  ال طل  ب الحص  ول عل  ى المقوم  ات ، وسنرس  ل لك  م البیان  ات      
  اللازمة لذلك 

  
ف  ي ب  اریس تأم  ل م  ن خ  لال ھ  ذا البرن  امج الطم  وح والفری  د م  ن   س  وفبیكسش  ركة  

عمل مجدیة ومفیدة ولا مثیل لھ ا ف ي    اصل معكم من اجل ربط علاقاتنوعھ  ان تتو
الجاد والھادف باذن االله ، فاملنا  ، من اجل توطید العلاقات في العمل التجاري العالم

طموحا بان  الذین یملكون باالله كبیر ومن خلال ھذه الخطط ان نفید بھ الآخرین ، من
 س  وفبیكسوب  دعم متواص  ل م  ن ش  ركة   ب  اذن االله ،  لانفس  ھم طریق  ا ناجح  ا  یش  قوا
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ال ذي   ، والھ دف الج اد المفی د ، وتنمی ة الطم وح      وایضا لیكون للتعاون معنى راق ،
   یملكھ المرء

   الخطوة الاولى لبدایة العمل *****

الب دئ بالعم ل ، لا ب  د وان    عل ى  الموافق ة  عن د تحدی د خط ة العم ل المناس بة لك م ، و      
 س  وفبیكس، والت  ي تطل  ب م  ن ش  ركة    )) م  لمقوم  ات مش  روع الع (( یت  وفر ل  دیكم  

م ن تس دید ثم ن     اس بوع   وی تم ارس الھا ال یكم بالبری د المس جل خ لال       ، وتوفرھا لكم
وخم س  ومئت ان  ال ف  (  ی ورو  1285التصدیقات ، وھذه المقوم ات تكلف ة انجازھ ا     

س اعة لانج از المقوم ات ، م ا ب ین العم ل        40، منھا جھد اكثر من ) یورو  ثمانونو
كم ب ین ال دوائر الحكومی ة     250جازھا في المكتب ، والتنقل بالسیارة حوالي على ان

لاتم ام التص  دیقات ، وك  ل ھ ذا الجھ  د تتحم  ل ش  ركة س وفبیكس القس  م الاكب  ر من  ھ ،     
وذلك دعما لمن یرغب بوكالة منتجاتھا ومن اول خطوة ، بالاضافة الى علبتي كریم 

، م ل   50رى لحمایة الوجھ حج م  ، والاخ مل 50، واحدة لوقف تساقط الشعر حجم 
ثلاثمائ ة  )) (   ی ورو  385((  والوكیل المعتمد او الوس یط التج اري یس اھم فق ط ب     

) تس  عمائة ی   ورو  (  900 س  وفبیكس وتتحم  ل ش  ركة    ، )وخم  س وثم  انون ی  ورو    
وعن  د وص  ول المقوم  ات للوكی  ل المعتم  د او   لانج  از مقوم  ات ك  ل وكی  ل او وس  یط ، 

وض ف  ي الش  روع بانج  از العم  ل ب  ین الش  ركة والوكی  ل ،  الوس  یط التج  اري ی  تم الخ  
  والخوض بتفصیلات العقد المبرم بین الطرفین

س یتم اع ادة    س وفبیكس ف ي حال ة توقی ع عق د الوكال ة م ع ش ركة        :  - 1ملاحظة  **
   یورو 385 مبلغ ال

لا تلزم احدا بالمقومات ، لكنھا اساس العمل من  سوفیكس شركة:  - 2ملاحظة  **
   العملیة والقانونیة ، فبدونھا یصعب فھم ابعاد العملالناحیة 

 
و العربیة  و الانجلیزیة ومصدقات من   باللغة الفرنسیة سیتم توفیر الشھادات ***

، وھ  ذه الش  ھادات موض  حة ف  ي  الخارجی  ة الفرنس  یةو  الغرف ة التجاری  ة الفرنس  یة  
لشعر والاخرى للوجھ ، الرد التفصیلي للوكالة ، بالاضافة الى علبتي كریم ، واحدة ل

 لكل علبة ، لا یوجد عینات مجانی ة ))   العلبة الاصلیة((  . ) ل. خمسون م(  مل 50
، وسیتم ارسال المقومات الى عن وان الوكی ل المعتم د ف ي بل ده ، وبالبری د المس جل        

  : والمقومات ھي ،

 قائمة المقومات 

  شھادة اعتماد وكیل باسمھ وعنوانھ  **
ص  ادرة ومص  دقة م  ن الغرف  ة  –فق  ة عل  ى بی  ع المن  تج ح  ول الع  الم  المواش  ھادة  **

 التجاریة الفرنسیة في باریس والخارجیة الفرنسیة    
 شھادة الماركة المسجلة  **
 شھادة منشأ  **
  شھادة جودة **
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 رسالة توثیق وتعاون   **
ص  ادر م  ن الغرف  ة   / س  وفبیكس ص  ورة ع  ن ش  ھادة الس  جل التج  اري لش  ركة      **

  الفرنسیة في باریس لفرنسیة ، وموثق من المحكمةالتجاریة ا
  عرض شامل للاسعار  **
  شھادة ببیان فوائد كریم جار ان تي دي  **
  شھادة بیان المكونات **
 شھادة بیان صلاحیة المنتج  **
ارب  ع عش  رة ص  فحة باللغ  ة العربی  ة  ، ش  املة و    14دراس  ة لوكی  ل معتم  د م  ن   **

 موضحة فیھا كل ابعاد المشروع
 ؛. ) ل. خمسون م(  مل 50علبة كریم للوجھ  **

 ؛. ) ل. خمسون م(  مل 50علبة كریم للشعر  **
 العربیة والفرنسیة والانجلیزیة / بروشور ممیز  و ملون بثلاث لغات  **

الش   ھادات الت   ي یج   ب تص   دیقھا م   ن الغرف   ة التجاری   ة الفرنس   یة   :  - 1ملاحظ   ة  
  ھي  كسسوفبیوالخارجیة الفرنسیة من طرف شركة 

   الوكیل  باسم وعنوان الموافقة على بیع المنتج حول العالمشھادة  -أ  
 شھادة المنشأ باسم وعنوان الوكیل  -ب  
الفرنس یة ، المالك ة    س وفبیكس جمیع الش ھادات مص دقة م ن ش ركة     :  - 2ملاحظة  

  الوحیدة للماركة المسجلة جار ان تي دي 
فرنس    یة ، ومترجم    ات ال    ى العربی    ة  جمی    ع الش    ھادات باللغ    ة ال:  - 3ملاحظ    ة  

  والانجلیزیة ، لیسھل على الجمیع فھمھا 
  

 دراسة تفصیلیة وشاملة 
توضیحات عن برنامجھا بشكل مفصل وذلك م ن خ لال    سوفبیكسستبین شركة  **
))  م  ع المقوم  ات ((   وال  ذي ترس  لھا الش  ركة ))  الدراس  ة التفص  یلیة والش  املة (( 

وموض حا فیھ ا    ص فحة ،  اربع ة عش ر   14لدراس ة م ن   وا  یبدأ بالخطوة الاول ى  لمن
، وقیمة الضمان المقدم  ، وموضحا فیھا كیفیة العمل سوفبیكسجمیع ابعاد مشروع 

، والدعم المق دم للوكی ل ، وحج م الكمی ات      وتاثیره على الربح سوفبیكسمن شركة 
ومش   اركة  المجانی  ة ، وحج  م الھ   دایا ، ومج  الات التس  ویق ، و ط   رق ال  دعایات ،     

المعلنین لدعم التسویق ، وحجم برنامج العم ل ، واس الیب ممی زة تنف رد بھ ا ش ركة       
، وتقدیرات الانفاق ، والسعر الافتراضي للبیع ، وتوضیح دور الوكی ل ،   سوفبیكس

وبی  ان مس  اھمة الش  ركة ف  ي البرن  امج ، وحس  ابات ال  ربح ، واض  افات و ملاحظ  ات   
  ومعلومات واستدراكات اخرى   

  : سھیلات المقدمة ، ما یليومن ضمن الت 

  التسھیلات    
تقدیم كل الشھادات اللازمة للوكالة ، والتي یحتاجھا الوكیل لعمل ھ ـ و لعرض ھا     **

  على الجھات المختصة لتسجیل الوكالة ، واستخراج اذن استیراد 
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اربعة  - 4لجمیع الوكلاء دعما مالیا بشكل ضمان لمدة  سوفبیكسستقدم شركة  **
  دون ایة فوائد ، ھدفنا ھو الدعم ، لذلك لا مجال للفوائد في نظام شركتنا اشھر ، ب

لجمیع الوكلاء وشركائھم دعما مالیا بشكل ضمان لمدة  سوفبیكسستقدم شركة  **
والمخصص للخط ة   الاداري اربعة اشھر ، بدون ایة فوائد ، اما الوكیل المعتمد - 4

  اشھر  6الثالثة فیكون التسھیل المالي لھ 
تق  دیم ض  مانات مالی  ة لل  وكلاء بض  عف رأس م  ال الوكی  ل المش  غل م  ن طرف  ھ ،      **

  تساعد وكلائھا بالتسھیل في اتمام الصفقة المطلوبة سوفبیكسشركة 
م ن وكلائھ  ا لاج  ل التس  ھیلات   فق  ط ض مانات شخص  یة  س  وفبیكستطل ب ش  ركة   **

   ، ولا تطلب ایة رھونات عقاریة المالیة
لمنتج  ات مجان  ا لل  وكلاء والش  ركاء ، لیس  تفید منھ  ا     تق  دیم كمی  ات كبی  رة م  ن ا   **

 الكمیات المجانیة قابلة للبیع  –الوكلاء وشركاؤھم وعملاؤھم 
 تقدیم ھدایا مجانیة للوكلاء لیستفید منھا زبائن الوكلاء وعملاؤھم  **
  دراسة تفصیلیة وشاملة تساعد الوكلاء على انجاح عملھم  **
 النوع الراقي لتوزیعھ على عملاء الوكلاء  لغات من 3تقدیم بروشورات من  **
من تكلف ة المقوم ات لك ل وكی ل او      ) یورو  تسعمائة(  یورو 900المساھمة ب  **

  وسیط 
 

 امكانیة توجیھ دعوة تجاریة لزیارة باریس  * * * 
لزی  ارة ب  اریس  س وفبیكس م ن قب  ل ش  ركة  ))  دع  وة تجاری  ة(( م ن الممك  ن ت وفیر   

 لزم الام ر ، وال دعوة تجھ ز باس م وعن وان طال ب       اذا تفاھمللتوقیع على العقد او لل
، وال  دعوة مص  دقة  و موجھ  ة للس  فارة الفرنس  یة ف  ي بل  د طال  ب ال  دعوة   ال  دعوة 

، وی تم   المنتج ة  الش ركة و  ، الخارجی ة الفرنس یة  و   الغرفة التجاریة الفرنسیة من
وذل  ك   - طال  ب ال  دعوة –ارس  الھا بالبری  د المس  جل عل  ى عن  وان الوكی  ل المعتم  د   

ممی زة ، ومكتمل  ة م ن جمی  ع الن واحي ، وتس  ھل     س  وفبیكسلتك ون خ  دمات ش ركة   
 عمل وكلائھا 

التجاریة الرسمیة علیھ توجی ھ رس الة للش ركة یطل ب فیھ ا       لمن یرغب بالدعوة **
وھذا یكون بع د حص ول الوكی ل المعتم د عل ى       .....توضیحات عن الدعوة التجاریة  
ال   دعوة التجاری   ة ، وسترس   ل الش   ركة توض   یحات  المقوم   ات ، فالمقوم   ات ت   دعم 

لم  ن یطلبھ  ا ب  اذن االله ، وذل  ك بع  د حص  ول الوكی  ل     -الایمی  ل  –ال  دعوة عب  ر الن  ت  
  المعتمد او الوسیط التجاري على المقومات 

  
  توقیع العقد  

 –عند التفاھم على العقد وانجازه یتم عرضھ على الوكیل المعتمد اولا بواس طة   **
ل اولا ، لیطلع علیھ الوكیل المعتم د ، وعن د الاتف اق ی تم تجھی زه عل ى       الایمی –النت 

الرسمیة والتصدیق علیھ ، ویتم التفاھم مع الوكیل المعتمد  سوفبیكساوراق شركة 
، او ی تم ارس الھ    س وفبیكس على مك ان التوقی ع ، ام ا ف ي ب اریس ف ي مكت ب ش ركة         
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ده ، نس  خة یح  تفظ بھ  ا ،   بالبری  د م  ن نس  ختین ال  ى عن  وان الوكی  ل المعتم  د ف  ي بل       
والاخ  رى یوق  ع علیھ  ا ویعی  دھا للش  ركة ف  ي ب  اریس ، او ی  تم التوقی  ع مباش  رة ل  دى  

  مكتب ممثلنا في العاصمة الاردنیة عمان ، وھذا الامر یتفق علیھ في حینھ
  
  شھادة حریة وحق البیع  

ل شھادة حریة وحق البیع لمنتجاتنا حول العالم لكل وكی سوفبیكسستقدم شركة  **
معتمد او وسیط تجاري ، وستقدم ھذه الشھادة مع المقومات ، علما بانھا كانت في 
السابق تقدم في مرحلة لاحقة بعد توقیع العقد بین الطرفین ، وھ ذه الش ھادة تص در    
مباش  رة م  ن الغرف  ة التجاری  ة الفرنس  یة باس  م وعن  وان الوكی  ل المعتم  د او الوس  یط   

الوسیط التجاري ، ومص ادق علیھ ا م ن الغرف ة      التجاري ، وتحدد فیھ بلد الوكیل او
التجاریة الفرنسیة في باریس ، ومن الخارجیة الفرنسیة ف ي ب اریس ، وتكلف ة ھ ذه     

  بقیمتھا كاملة  سوفبیكسیورو ، وستتكفل شركة  250الشھادة لوحدھا 
  

  منتجات اضافیة 
خرى من نفس ا العام القادم باذن االله سیتم اضافة منتجات بیولوجیة فرنسیة في **

الماركة ، وسیتعامل بھا نفس الوكلاء اضافة الى المنتجات الحالیة ، وستعلن شركة 
   عن تلك المنتجات في حینھا باذن االله سوفبیكس

 

ف  ي ب  اریس تأم  ل م  ن خ  لال ھ  ذا البرن  امج الطم  وح والفری  د م  ن   س  وفبیكسش  ركة  
ولا مثیل لھ ا ف ي   عمل مجدیة ومفیدة  نوعھ  ان تتواصل معكم من اجل ربط علاقات

الجاد والھادف باذن االله ، فاملنا  ، من اجل توطید العلاقات في العمل التجاري العالم
طموح ا   ال ذین یملك ون   الآخ رین ، م ن   اباالله كبیر ومن خلال ھذه الخطط ان نفی د بھ   

 س وفبیكس باذن االله ، وب دعم متواص ل م ن ش ركة      لانفسھم طریقا ناجحا بان یشقوا
ال ذي   ، والھ دف الج اد المفی د ، وتنمی ة الطم وح      للتعاون معنى راقوایضا لیكون  ،

  یملكھ المرء

 
ارس  ال رس  الة مختص  رة توض  حون لن  ا م  وقفكم م  ن   ف  ي حال  ة الموافق  ة یمك  نكم **

للاجاب  ة  ناس  تعداداو  ، الخط  ة المناس بة لك  م  ، وتحدی  د س وفبیكس العم ل م  ع ش  ركة  
  على استفساراتكم باذن االله

  
 التواصلات 

التواص  ل  س  وفبیكسیمك  ن لش  ركة  لمتواج  دین ف  ي اوروب  ا واس  ترالیا وامریك  ا ل **
وعل ى   فقط ، ونحن نقوم بالاتص ال بھ م مباش رة      لارضيمعھم عن طریق الھاتف ا

، اما المتواجدون في امریكا وكن دا فیمكنن ا التواص ل معھ م عل ى الھ اتف       مسئولیتنا 
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رقم ھاتفنا في باریس  ، ھذا ھو الارضي او الموبایل ، وللراغبین في التواصل معنا
  فرنسا  –

00.33.6.37.06.15.27 
عبر الماسینجر مباشرة ، عن  اما المقیمین في الدول العربیة فسیتم التواصل معھم

  وعنوان التواصل موضحا في نھایة الرد المباشر ، طریق التواصل
  

  استدراك
   مكتب عمان للمتابعة 
بتخصیص  سوفبیكسنترنت ، فقد عمدت شركة لإحتیال عبر الإنظرا لكثرة عملیات ا

مكتب تمثیل تجاري لھا في العاصمة الاردنیة عمان ، لخدمة المتواج دین ف ي ال بلاد    
العربی ة والش رق الاوس ط ، س یتم م ن خ لال ھ ذا المكت ب التف اھم مباش رة م ع م  دیر            

 ولل راغبین ب ذلك یمك نھم طل ب المعلوم ات اللازم ة      باسل شحادة   /السید   المكتب ،
اما المقیمین في اوروب ا   للوصول الى المكتب ، وسنقدم عنوان المكتب لمن یطلبھ ،

فیمك  نھم الحض  ور شخص  یا ال  ى مكت  ب الش  ركة ق  ي ب  اریس ، والتف  اھم ف  ي جمی  ع       
الحالات یكون مباشر ، او للراغبین بالحض ور ال ى ب اریس م ن اي مك ان ف ي الع الم         

حد المعارف من المقیمین في فرنسا او فبامكانھم طلب الدعوة التجاریة ، او توكیل ا
اوروبا لیتواصل مع الشركة مباشرة في مكتبھا في باریس ، او توكیل احد المقیمین 
ف  ي عم  ان لیتواص  ل م  ع م  دیر المكت  ب مباش  رة بالنیاب  ة عن  ھ ، ل  ذلك تأم  ل ش  ركة        

  ، ویكون العمل جدیا  تؤكد ثقة المتعاملین معھامن خلال ھذا التوجھ ان  سوفبیكس
  
  

 باسل شحادة لتنظیم المعارض والتسویق/ ومؤسسة  سوفبیكسركة ش
 تتمنى لكم التوفیق والنجاح معھا ، فاطیب تحیاتنا لكم

 والسلام علیكم ورحمة االله وبركاتھ

  
 رابط موقع المنتجات

www.jarntd.com        http://jarntd.com 
  ماركة عالمیة مسجلة/ منتجات شركة سوفبیكس البیولوجیة الفرنسیة 

  المراسلات
Vip2marketing@hotmail.com  

 
باریس -  عنوان الشركة  

74 Av. Emile Aillaud  91350 Grigny - Paris   FRANCE 
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حادة لتنظیم المعارض باسل ش/ مؤسسة -ممثلنا في الشرق الأوسط   عنوان 
  والتسویق

 
 التواصل عبر الماسینجر

vip2marketing@hotmail.com      vip2marketing@yahoo.com  
  

 اًطلاع جیدلإاصلھم بعد انامل من الذین یتواصلون معنا عبر الماسینجر ان یكون تو
  على الخطط المطروحة

 
 

في باریس للتواصل المباشر رقم الھاتف  
00.33.6.37.06.15.27 

المدیر العام  –احمد الزغـبي / السید   
 

)الأردن ( رقم موبایل المباشر لممثلنا في الشرق الأوسط   
باسل شحادة /  السید    -  المدیر العام   

00.962.79.6823456 
 
 

االله الرحمن الرحیم بسم  
 قل لن یصیبنا الا ما كتب االله لنا

 صدق االله العظیم
 

************  
******* 

*** 
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